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Mit dem EC-01 bringt Epson den er-
sten Mehrwegdrucker auf den Markd
bringen. Das Konzept mindert den Miill
und steigert die Kundenbindung.

Der EC-01 ist in das , Eco-Back Sy-
stem”, das Okologisch ausgerichtete
Recyclingsystem mit Pfand, integriert.
Der ECG-O1 enthdlt fest installierte Tin-
tenpatronen mit einer Reichweite von
bis zu 8.000 Seiten. Kartenslots und
Highspeed USB 2.0 sorgen fiir eine pro-
blemlose Verbindung mit externen
Gerdten. Die Druckgeschwindig- :
* keit reicht bis zu 24 Seiten pro Mi- }
nute. Das Gerat kostet 293 Euro .
(UVP) zuziiglich 42 Euro Pfand.

Wenn die Tinte verbraucht ist,
gibt der Kunde den Drucker in-
klusive Patrone zuriick und erhalt
das Pfand zuriick. Anschliefend recy-
celt Epson den Drucker. Damit will Ep-
son eines der in der , Umwelivision
2050” formulierten Ziele konkret umset-
Zen: ein Produkt von der Produktion bis
zu seinem Lebensende so COp-neutral
wie moglich zu halten. Der erhoffte Ne-
beneffekt: der Kunde kauft keine Nach-
fiilllpatronen mehr und schaut 6fter mal
wieder bel einem Epson-Fachhandler
vorbei. -

Epson verzichtet beim EC-01 nach ei-
genen Angaben auf die Nutzung 6Kolo-
gisch schwer abbaubarer Materialien
und liefert den Drucker statt dessen in
schlichtem braunen Karton aus Umwelt-
papier. Die Bedienungsanieitung ist auf
Recyclingpapier gedruckt, wahrend alle

Mit Pfand und ohne Patronenwechsel

anderen, schriftlichen Unterlagen Platz
sparend auf einer CD untergebracht sind
- in einem Briefumschlag aus unge-
bleichtem Papier. Auch der Drucker
selbst ist laut Epson recyclebar und be-
sitzt daher keine Lackierung. Uber den
Stromverbrauch macht Epson ailerdings
ebenso wenig konkrete Angaben wie
iiber ein Umweltzertifikat.

Bleibt die Frage, warum ein Konzept
mit Pfand und ohne Patronenwechsel
Okologischer ist als ein Konzept, in dem

der Kunde die Patronen selbst wech-
self, nachfillt und erst das kaputte
- Gerat zuriick zum Handler
bringt. , Der Erfolg be-
stehender Pfandsyste-
me wie dem Flaschen-
pfand basiert nicht zu-
letzt auf der Gewdhrung

eines finanziellen
Der Mehrweg- Vorteils”, sagt Hen-
drucker Epson ning Ohlsson, Ge-
EC-01 schéftsfithrer der Ep-

son Deutschiand
GmbH. Das sei flir viele Kunden ein star-
kes Argument, verbrauchte Giiter zuriick
zum Handler zu bringen. , Wir seibst wis-
sen aus Erfahrung mit unseren Druckern,
dass viele Gerate nach der Nutzung nicht
einem Wiederverwertungssystem zuge-
fihrt werden, sondern in den Mill wan-
dern.” Eigentlich sollte das gar nicht
mehr der Fall sein. Denn gem&B dem
Elektronikschrott-Gesetz, das 2006 in
Kraft getreten ist, diirfen ausrangierte
Elektrogerdte nicht mehr {iber die graue
Miithonne entsorgt werden. B

Namen und

Nachrichten

- Ubemahme

IBM will das franzésische Software-
Unternehmen 1LOG, einen Spezialisten
fur das Business Rule Management Sy-
stems (BRMS), fiir 215 Millionen Euro
ibernehmen. BRMS-Software stellt si-
cher, dass fachliche Anwendungen auf
vereinbarten Geschéftsregeln basieren.
Nach Experten-Meinung hat ILOG eine
klare Fiithrungsposition auf dem européi-
schen BRMS-Markt. Mit der Ubernahme
durch IBM beginnt sich, auch der BRMS-

Markt zu konsolidieren. Im Oktober 2007
hatte SAP bereits die” US-Firma YASU
Technologies (ibernommen. Es kénnie
daher eine Frage der Zeit sein, wann
auch Anbieter wie Fair Isaac oder Pega-
systems aufgekauft werden.

Der Anbieter von Systemidsungen in
den Bereichen Informationstechnologie
sowie Druck- und Kopier - Management
aus Dresden hat die Ausschreibung far
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das Universitatsklinikum Carl Gustav
Carus; das gréBte Krankenhaus in der Re-
gion, gewonnen. Die Vereinbarung lauft
{iber die nachsten finf Jahre, das Auf-
tragsvolumen bel&uft sich auf rund zwej
Millionen Euro und umfasst die Installati-
on von 1.000 Druckern und Multifunkt-
onsgerdten von Infotec und Kyocera Mita.

Pos’tPnntﬁ' Branchentreﬁ '

Die dleSJahnge PostPrint findet vom 17
bis 19. September 2008 in Berlin statt.
, Wir starten mit hervorragenden Aus-
sichten in die heife Vorbereitungspha-
se”, meldet Messedirektor Stefan Grave.
, Der Stand der Anmeldungen mit derzeit
129 Ausstellern liegt {iber dem des Vor-
jahres.” Die Fachmesse avancierte zum
fithrenden Branchentreff im Norden und
Osten Deutschlands. Dieser Entwicklung
trégt die Messeleitung mit €inem neuen
Hallenkonzept Rechnung. Erstmals pra-
sentiert sich die PostPrint mit einer zen-
tralen Lounge fur Verhandlungen und
Meetings;, die allen Ausstellern offen
steht. Die PostPrint deckt das Spektrum
der Druck- und Weiterverarbeitung ab.
Besonders stark ist sie in den Bereichen
Digitaldruck, Weiterverarbeitung und
Versand. Zu den Teilnehmern gehdren
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unter anderem FKS, Pithey Bowes, Horiz-
on, Konica Minolta, Océ, Ricoh. Die ndch-
ste PostPrint 2009 kehrt auf den bewéhr-
ten Frihjahistermin zuriick und o6ffnet
vom 6. bis 8. Mai ihre Tore.

5~ - Vertriebsle tu_

Ferri Abolhassan hat die neu geschaffe-
ne Position des Leiters Vertrieb Systemin-
tfegration bei T-Systems Ubernommen. In
dieser Funktion berichtet der 44-Jéhrige
direkt an Telekom-Geschéaftskundenvor-
stand und T-Systems-Chef Reinhard Cle-
mens. Abolhassan kommt von SAP, wo er
zuletzt das GroBkundengeschéft in Euro-
pa, dem Mittie-
ren Osten und
Afrika verant-
wortete. Der
neue Vertrieb
fiir Systeminte-
gration biindelt
die Vertriebsak-
tivitditen  aus
den bestehen-
den Einheiten
Corporate Cus-
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