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SACHSISCHE ZEITUNG

Branchengr Ben auf Emkaufstour

Saxocom, Ortner CLS und
Zacher: Wie Mittelstindler
aus Dresden von groReren
Firmen geschluckt werden,
und was danach passiert.

Von Andreas Rentsch
RENTSCH.ANDREAS@DD-V.DE

axocom — das ist in Dresden ein
bekannter Name. 1995 gegriin-

det, beschiftigt das als Aktienge- -

sellschaft firmierende Unterneh-
men derzeit 70 Mitarbeiter, erzielte
2008 rund 16 Millionen Euro Um-
satz, Solche Firmen sucht Canon
Deutschland. ,Wir iibernehmen in
der Regel regionale Marktfiihrer®,
erkliart Tuncay Sandikci. Die Visi-
tenkarte weist den 38-Jihrigen als
Verantwortlichen fiir die bundes-
weiten ,Business Center” des Kon-
zerns aus. Die Saxocom in Dresden
wird Nummer 13. Uber den Kauf-
preis haben beide Seiten wie iiblich
Stillschweigen vereinbart.

wEine Win-Win-Situation“

Nicht nur die IT-Branche in der Re-
gion hat bemerkenswerte Akquisi-
tionen erlebt. So gab die Maschi-
nenbau-Firma Roth & Rau vergan-
gene Woche den Kauf der Ortner
Cleanroom Logistic Systems (CLS)
bekannt (die SZ berichtete am 24.
April). Damit wechselt ein namhaf-
ter Zulieferer der Dresdner Chipin-
dustrie den Eigentiimer.

Schon anderthalb Jahre her ist
die Ubernahme von Zacher. Der
1990 gegriindete Mittelstindler ge-
hort seit Ende 2007 zur Zarges-Tu-
besca-Gruppe - einem europaweit
filhrenden Hersteller von Steig-
technik. Der Verkauf sei eine ,Win-
Win-Situation fiir beide Seiten* ge-
wesen, sagt Ralf BiRler, einer der
beiden Griinder. Seit dem Start un-
ter neuer Flagge sei der Umsatz von
acht auf 11,5 Millionen Euro und
die Mitarbeiterzahl von 50 auf 90
gewachsen. ,Wir konnen uns die
Mairkte nach wie vor aussuchen®,

Neue Kollegen: Tuncay Sandikci (r.) von Canon Deutschland und Frank Lepschy (I ) von der Saxocom Biiro- und In-

formationssysteme AG.

sagt BiRler. Die Firma sei trotz der
Wirtschaftskrise bis zum Jahresen-
de mit Auftrigen ausgelastet.
Derart rosige Aussichten kann
Frank Lepschy derzeit nicht ver-
melden. Der 48-jihrige Saxocom-
Vorstand und neue Chef des
Dresdner Business Centers von Ca-
non hofft darauf, die Umsitze des
vergangenen Jahres auch 2009 in
etwa halten zu kénnen. Fiir den Fall
einer schlechteren Branchen-Ent-
wicklung habe man aber eine
~Back-up-Planung”. Die Zahl der
Mitarbeiter ist 2008 bereits leicht
zuriickgegangen.
Planungssicherheit geben derzeit
GroRlprojekte wie die im Universi-
tatsklinikum ,,Carl Gustav Carus®,
Dort haben Lepschy und seine Mit-
arbeiter 2008 einen Auftrag zur

Ubernahme der gesamten digitalen
Druck- und Kopiermanagements
bekommen. Das Projekt liuft bis
zum Jahr 2013 und hat einen Um-
fang von rund zwei Millionen Euro.
Unter anderem werden rund 2500
Drucker abgeschafft und durch
1000 Multifunktionsgerite ersetzt,
mit denen das Klinikpersonal ko-
pieren, faxen und scannen kann.

Spagat fiir die Kunden

Neue Kunden will das jiingste Ca-
non Business Center (CBC) dem-
ndchst auch auRerhalb der sichsi-
schen Landeshauptstadt gewinnen.
Das Einzugsgebiet fiir deren Ver-
triebler sieht Tuncay Sandikci im
Dresdner und im westlichen Teil
des Chemnitzer Regierungsbezirks.
Leipzig habe bereits seit Lingerem
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eine eigene Canon-Niederlassung,
erklirt der Manager.

Fiir Frank Lepschy und seine Be-
legschaft gilt es, einen Spagat hin-
zubekommen: Einerseits soll das
Unternehmen als Teil eines welt-
weit titigen Konzerns wahrgenom-
men, andererseits nicht der Draht
zu regional orientierten Aufiragge-
bern verloren gehen. Wohl aus die-
sem Grund nennt sich der IT-
Dienstleister vorerst etwas um-
stindlich ,Canon Business Center
Region Dresden - operated by Saxo-
com". Wann dieser Zusatz wegfillt,
steht noch nicht fest. Dafiir ist klar,
dass der Standort nahe des Seid-
nitz-Centers beibehalten wird. Ne-
ben dem Saxocom-Kaufvertrag hat
Canon eine Mietvereinbarung fiir
weitere fiinf Jahre unterzeichnet.



