Carl Gustav Carus
DIE DRESDNER.

Saxocom-Vor-
stand Frank
Lepschy (1.) und
Wilfried Winzer,
Kaufmdnnischer
Vorstand des
Uniklinikums,
packen ein Ge-
rdt aus. Ab Sep-
tember will die
Klinik mit dem
digitalen Druck-
und Kopierkon-
zept arbeiten.
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Saxocom riistet Uniklinik aus

Das Universitatsklinikum
schlieRt Fiinfjahresvertrag
mit Dresdner Firma iiber
zwei Millionen Euro ab.

Von Bettina Klemm
KLEMM.BETTINA@DD-V.DE

Aus einer europaweiten Aus-
schreibung ist die Dresdner Sa-
xocom Biiro- & Informationssyste-
me AG als Sieger hervorgegangen.
Sie Gibernimmt die gesamte digitale
Druck- und Kopierinfrastruktur des
Universitdtsklinikums Carl Gustav
Carus. Gestern haben Wilfried
Winzer, Kaufménnischer Vorstand
der Uniklinik, und Saxocom-Vor-
stand Frank Lepschy einen Vertrag
fiir die ndchsten fiinf Jahre unter-
zeichnet.

Er umfasst iiber tausend Drucker
und Multifunktionsgerdte mit ei-
nem Auftragsvolumen von rund
zwei Millionen Euro. ,Ich bin froh,
dass der Auftrag an ein sachsisches

Unternehmen ging®, sagt Wilfried
Winzer. Der schnelle Service vor
Ort sei fiir die Uniklinik besonders
wichtig. SchlieRlich gehe es nicht
nur um eine effektivere Verwal-
tung, sondern um Hochleistungs-
technik in medizinischen Einrich-
tungen. Mit der neuen Technik be-
ginnen auch die elektronischen Pa-
tientenunterlagen. Per Scanner
sind auch die mitgebrachten Unter-
lagen der Hausérzte schnell digital
verfiigbar.
Pilotprojekt in der Branche

Das Uniklinikum mit 21 Kliniken,
vier Instituten, drei Universitdts-
Centren und drei zahnmedizini-
schen Polikliniken habe bisher mit
iiber 300 verschiedenen Geritety-
pen gearbeitet. Das setzte eine um-
fangreiche  Beschaffungslogistik
und sehr hohen Wartungsaufwand
voraus. Von dem neuen Rundum-
Service verspricht sich die Unikli-
nik nun auch mindestens 20 Pro-
zent weniger Kosten. Allerdings ha-
be die Einfiihrung dieser modernen

Technik grofler Uberzeugungsar-
beit bedurft, sagt Winzer.

»Fur unser mittelstandisches Un-
ternehmen ist es das bisher grofte
Geschift in der Firmengeschichte®,
sagt Frank Lepschy und verweist

auf das Key-Account-Management, |

das heilt, die Betreuung von Grof-
kunden durch spezielle Manager.
Der Groflaufirag sei ein wichtiger
Motivationsfaktor. Saxocom hatte
sich unter 35 Bewerbern durchge-
setzt.

Gestern haben Winzer und Lep-
schy nach der Vertragsunterzeich-
nung das erste Gerdt symboltrich-
tig ausgepackt. Die Infotec-Maschi-
ne ISC 2525 kann drucken, scan-
nen. kopieren und faxen. Vom 1.
bis zum 31. August werden nun alle
Gerite installiert und Administra-
toren geschult. ,Die neue Technik
muss sich bewihren, wir werden
kritisch bedugt”, sagt Wilfried Win-
zer. Dresden betritt im Verbund der
Unikliniken Neuland. Da schauten
die anderen 13 Unikliniken im Ein-
kaufsverbund sehr genau hin.




